


Manager des ventes
Secteur d'activité : distribution spécialisée 
(Décathlon, Kiabi, Leroy Merlin, etc ...)

Vos missions
• Vous assurez le développement, le suivi et la gestion 
du chiffre d’affaires de votre secteur.

• Vous conduisez et motivez votre équipe 
(recrutement, formation, évaluation…).

• Vous assurez la mise en application de la politique 
commerciale (communication, fidélisation de la 
clientèle…).

Vos qualités
• Energique, réactif, rigoureux, sens de l’écoute 
et du service 
• Capacités de décision et d’organisation
• Autonome, créatif, disponible avec un réel 
esprit d’initiative.

Vos perspectives d’évolution
• Directeur de magasin
• Directeur régional
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